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) Noticias Vmark™

) B ™ e Ademas en este numero:
Nueva incorporaciéon en Vmark ™:

Ibm Movile Portal Accelerator 2
Siguiendo con nuestra estrategia de mantenernos siempre
lo mds cerca de nuestros clientes, se ha incorporado a
Vmark Christian Gdmez como nuevo responsable Web y
Redes Sociales, con el fin de maximizar las posibilidades
de acercamiento y comunicacidn personalizada que estas
herramientas nos ofrecen. Vmark en la XVI Conferencia

Nacional de Business Partners
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Préximo evento Vmark™ e IBM . Pag.2

. Exito de nuestra iniciativa de
Vmark ™ e IBM estamos organizando para el 24 de abril
una jornada sobre las claves para optimizar la gestién de

la informacion.

incentivo de ventas software
IBM

Durante esta jornada “SMARTER SYSTEMS: La vision de
IBM sobre cdmo convertir los datos de su empresa en
informacion Inteligente” conoceremos de la mano de los
profesionales de IBM las dultimas soluciones IBM
INFOSPHERE, para incrementar el conocimiento de la
informacién.

Con el objetivo de ayudarle a convertir su informacidén en un activo estratégico fiable, les mostraremos
como IBM INFOSPHERE proporciona una plataforma de informacion unificada para integrar, conciliar,
gestionar y analizar, desde diferentes fuentes o sistemas de distintos proveedores, datos y contenido,
independientemente de su tipo, volumen o complejidad, de forma tan rdpida como sea necesario, y
después de ofrecerlos en contexto a los usuarios, a las aplicaciones y a los procesos empresariales.

Como resultado se crea una Unica version de los datos reales de la empresa.

Informix.
software

DB2.
software

. Mads informacién en www.vmark.es o en marketing@vmark.es

Cognos.
software
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) XVI CONFERENCIA NACIONAL DE BUSINESS
PARTNERS DE IBM

IBM celebré el pasado 7 de marzo en Madrid su XVI
Conferencia Nacional de Business Partners. Mas de g’{%?gggggzm
trescientos representantes de la red de socios comerciales A
de la Compania participaron en esta nueva edicidn, que
bajo el lema “Marcando el ritmo en 2012” ha querido
servir de punto de encuentro para compartir experiencias
y proyectos, hacer balance de los logros obtenidos en

2011 e identificar los retos para 2012.

Bienvenidos

Durante el congreso IBM hizo un analisis de la situacion
actual del mercado asi como del modelo de negocio que
la compaiiia mantendrd con el canal en 2012. Anunciando | 2 ,
qgue la estrategia de IBM pasa por ayudar a sus Business J =

Partners a transformarse para crecer en un contexto s JJ_,ML.
econdmico tan complejo como el actual y que sus socios
de negocio deben ser capaces de evolucionar para poner
a disposicidn de sus clientes propuestas que resuelvan sus

il

necesidades.

Para ello la compafiia aumentara su apuesta por liderar
la comercializacion de soluciones de valor en aquellas
areas de mas potencial, como Software orientado a las
necesidades del cliente.

IBM apuesta por su estrategia de Smarter Computing,
una infraestructura de Tl disefiada para gestionar datos,
optimizada para cada tarea y gestionada bajo un modelo
de cloud computing.

u2. U2.
UniVerse

wintegrate

Mads informacién en www.vmark.es o en marketing@vmark.es
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) Comienza el Programa Know Your IBM 2012

Con Know Your IBM, el programa de incentivos a vendedores de

Business Partners, podrds obtener

valiosos premios por la realizaciéon de mddulos de formacidon online, el registro de ventas y la

participacién en promociones exclusivas.

El programa Know Your IBM de este aio viene con ventajas destacables:

formacién Channel Friday.
cualquier otro dispositivo mdvil inteligente.

e inteligente.

) Una nueva ayuda para empresas y proveedores.

IBM Mobile Portal Accelerator

Exceptional mobile web
experiences on virtually all
handheld devices

El software IBM Mobile Portal Accelerator es un producto de
adaptacidon avanzada del contenido que ayuda a las empresas y
proveedores de servicios a ofrecer experiencias web excepcionales a
usuarios de una amplia gama de dispositivos portatiles.

El software IBM Mobile Portal accelerator ofrece un modo sencillo y
rentable de ofrecer contenido y aplicaciones en linea a

practicamente todos los dispositivos portatiles.

M TIVOlLE

Posibilidad de conseguir 25 puntos del programa Know Your IBM acudiendo a sesiones de
Médulos de formacion y premios Know Your IBM ahora disponibles desde Blackberry, HTC o

Simplificacion de ofertas de premios, con mejoras en la navegacion, con busqueda mas proactiva

) Un éxito en ventas.

Buscando lo mejor para nuestros
clientes, la campafia de regalos
por la compra de Licencias de
IBM se convirtid el pasado mes en
un auténtico éxito.

Para aquellos que no la conocian,
el regalo consistia en hasta 120
euros en una tarjeta regalo del
Corte ingles por compras
superiores a 3.000 euros (IVA no
incluido).

Un buen regalo éverdad?

Mads informacién en www.vmark.es o en marketing@vmark.es
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) Lared, indispensable en el 2012

Es un placer poder unirme a Vmark™ Software Espaia. La
comunicacion global cada dia es mas necesaria y eso
sumado, a la necesidad de estar cada vez mas conectado
en la red y los medios sociales, hace de mi puesto, un
lugar de responsabilidad que me llena de compromiso.

Es importante una buena estrategia en Internet ya que
puede suponer un crecimiento, en el sector Tl, de en
torno a un 27%, teniendo en cuenta que los hombres
adultos espaiioles lo que mds compran por Internet es
software y dispositivos multimedia.

Por eso, mi cometido se centra en que Vmark Software
Espafa siga avanzando en esta area teniendo muy en
cuenta la tendencia actual.

Las redes sociales, el social media, la administracion
online, las gestiones online y muchos otros aspectos son
las bases en las que se fundamenta mi trabajo. Y con ello,
queremos que nuestro cliente se sienta mdas cercano que
nunca a su empresa, Vmark™.

Sin olvidar, que esta area depende en mayor medida de
muchas otras, y es por ello, que la comunicaciéon es
indispensable para conseguir unos buenos resultados.

e Novedades:

Las redes sociales.
Vmark™ Software Espafia
dispone de un nuevo aspecto en
Facebook 'y Twitter. Mas
corporativo, mds dindmico vy
sobre todo con contenidos
actuales e interesantes. Ademas
el estreno en este trimestre de
nuestro perfil en la red social
Google+, completa la estrategia
gue buscamos con nuestros
clientes; la cercania.

Una web a la altura de Vmark™.
Estamos renovando lo que serd
para todos -clientes y
trabajadores- una nueva
herramienta. Sélo diremos que
dispondrd de Area de Cliente y
muchos otros servicios,
Suscripciones, Productos, etc.
iLes seguiremos informando
sobre este temal!

Vmark Group en Europa

MADRID
C/ Basilica, 19 92-B
28020 Madrid

BARCELONA

Edificio D (Ciudad de la Justicia)

ESPANA 08902 L'Hospitalet de Llobregat FRANCE

BARCELONA
TIf: 0034 91 55629 51  TIf: 00 34 93 419 13 99
www.vmark.es www.vmark.cat
info@vmark.es info@vmark.cat

FRANCIA
Avda. Del Carrilet, 3, 42 Pl. 04D41 32Rue Arago
92800 — Puteaux

TIf: 0033 1552302 20
www.vmark.fr 315
info@vmarksoftware.com

ALEMANIA
Bismarkstrasse 6
74072 — Heilbronn
GERMANY

TIf: 00 49 7131 9190

. Mads informacién en www.vmark.es o en marketing@vmark.es



http://www.vmark.es/
http://www.vmark.cat/
http://www.vmark.fr/

